
０塾
第１回

今の市場について
知りたい

令和８年６月８日（月）

13:15～16:00（受付13:00）

インバウンド

受入ハードルを下げ

将来の旅行商品化へ！

対象市場の最新情報や

基礎的知見がわかる！

秋田県における

チャンスを学べる！

将来的な旅行商品造成に向けた

地盤を構築！

台湾、香港、中国、

韓国、タイ、豪州

対象

日時

講師 アジアインバウンド観光振興会

（AISO）

秋田拠点センターアルヴェ 洋室C

（秋田市東通仲町4-1）

50 右記の二次元コードを

読み込みフォームを入力

※申込締切：5⽉31⽇（⽇）
名

場所

定員 申込

秋田県内の観光事業者
(宿泊、飲食、小売、体験提供者等)

お問い

合わせ

秋田県 観光文化スポーツ部 観光戦略課

インバウンド・クルーズ誘客推進室（担当：金）
TEL：018-860-2265

何から
始めればいいか
わからない

どんなチャンスが
あるか知りたい

受け入れに対する
ハードルが高い…

対象市場

申
込
は
コ
チ
ラ

AISOインバウンド塾

参加費

無料



・石井 一夫 氏

（AISO副理事長 / (株)ジェイテック 代表取締役社長） 

・井上 幹士 氏

（AISO専務理事 / (株)北海道ツーリストセンター 代表取締役社長）

・清水 和彦 氏

（AISO常務理事 / アメガジャパン(株) 旅行事業部課長） 

・斎藤 柾寛 氏
（AISO理事 / インフィニティ・コミュニケーションズ(株)

  Founder/Chairman） 

・本多 正明 氏

（AISO正会員 / (株)ワイケーティー 執行役員営業部長）  

プログラム内容 タイムスケジュール

13:00　受付開始

13:15　開会・インバウンド塾の

　　　 進め方について

13:30　アジア・オセアニア

       主要6マーケット解説（講義）

15:00　各市場別 個別相談・名刺交換会 

      （ディスカッション）

16:00　閉会

講師

お問い

合わせ

秋田県 観光文化スポーツ部 観光戦略課

インバウンド・クルーズ誘客推進室（担当：金）
TEL：018-860-2265

〇対象市場の基礎情報の提供

　（訪日人数、消費動向、定番ルート、　　　

　　国民性、宗教・食の留意点等）

〇秋田県の現状と課題を踏まえた、旅行

　形態の変化と具体的戦術

〇ランドオペレーターの現場視点からの

　講義及びディスカッション

インバウンド受入のハードルを下げ、将来の旅行商品化へ！

アジア諸国の旅行会社と直接ネットワークを持つ「AISO」

が、選ばれる地域になるための具体的戦術を伝授します。
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