	 ８　販路拡大に向けた農業者への支援 
　　国内外の販売ルート開拓に意欲的に取り組む農業者を育成するため、農業法人や認定農業者等を対象に、販路拡大に向けた活動への助成や実践的な研修、商談機会の提供等を行った。
（１）農業者の営業力強化
　　   日本プロ農業総合支援機構（以下Ｊ－ＰＡＯ）の専門[image: image1.jpg]


家を講師に招き、営業力向上に関する講義とバイヤーによる模擬商談を組み合わせた研修を実施し、農業者の販路開拓に必要な営業スキルの向上を図った。
　　 　受講者は、販路開拓のノウハウや商品づくりに必要な視点等の指導を受けたほか、参加者同士、互いの商品について消費者目線で意見交換し、商品のブラッシュアップを行った。
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　　　 また、模擬商談を通じて、バイヤーとの接し方や効果的な商品説明等の実践的なスキルを習得し、自力での販路開拓に向けた自信獲得につなげた。
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［令和３年度の研修実施内容］
・Ｊ－ＰＡＯによる個別面談　（６月 オンライン）
・営業スキルアップ研修会　　（６月 オンライン）
・商談研修
　①オンライン形式　　　　（７月、10～２月）
　②対面形式　　　　　　　（９～10月、県内）
・模擬商談研修　　　　　　　（11月 オンライン）
・成果報告会　　　　　　　　（２月 オンライン）
（２）海外への販路拡大に向けた取組
　陽気な母さんの店㈱では、令和２年度からタイ向けのりんごの輸出に取り組んでおり、令和３年度は、輸入業者と連携して、現地の消費者をターゲットにしたギフトボックスを作成し、店頭での評価を検証した。
　また、収穫風景を紹介する動画（英語版）を作成し、ＱＲコードからアクセスできるようにするなど、「陽気な母さんの店」ブランドを打ち出したプロモーションにも取り組んだ。
　今後は、コロナ禍で利用が拡大しているＥＣサイトでの販売も視野に入れ、海外への販路拡大に向けた農業者の取組を引き続き促進していく。



【オンライン個別面談の様子】





【県内バイヤーとの商談の様子】





【タイでのりんごのテストマーケティング】
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